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UN MODE DE CONSOMMATION QUI A CHANGÉ !
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DU SERVICE + LE PAIEMENT PAR MENSUALITÉ = INCONTOURNABLE



LE MONDE DU CHAUFFAGE EST AUSSI CONCERNÉ PAR CE CHANGEMENT !
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LE MONDE DU CHAUFFAGE EST AUSSI CONCERNÉ PAR LES OFFRES A 1€
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PACK POMPE A CHALEUR FACILIPASS !

POUR VOUS ACCOMPAGNER DANS VOS PROJETS DE 
REMPLACEMENT DE PAC
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AVEC FACILIPASS VOS CLIENTS VONT FACILEMENT VOUS ADORER 

6



3 BONNES RAISONS D’UTILISER LE PACK FACILIPASS

▪ LE PACK FACILIPASS C’EST  :

▪ Une Pompe à Chaleur Haute performance énergétique éligible au CITE et C2E 

▪ Un thermostat de classe IV minimum.

▪ La pose du matériel.

▪ La pose du matériel.

▪ Une garantie constructeur.

▪ L’entretien réglementaire avec en option le dépannage de l’appareil.

▪ un règlement par mensualités sur 60 mois à partir de 107 € /mois en pac

VOUS PROPOSEZ À VOS CLIENTS UNE OFFRE TOUT INCLUS CONCURRENTIELLE1



3 BONNES RAISONS D’UTILISER LE PACK FACILIPASS PAC
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▪ UNE GAMME ATLANTIC DE POMPES A CHALEUR,  fabriquée en France

▪ Gamme Pompe à Chaleur ALFEA

▪ OPTIONS ET TRAVAUX COMPLÉMENTAIRES :

▪ Possibilité de mensualiser les travaux ou accessoires complémentaires (exemples : 
désembouage, carottage, rallonge ventouse,...)

VOUS FAITES LA DIFFÉRENCE EN PROPOSANT UNE LARGE GAMME DE 

POMPE A CHALEUR ET D’OPTIONS QUALITATIVES
2



3 BONNES RAISONS D’UTILISER LE PACK FACILIPASS PAC

9

COMMERCIAL :

▪ Tarifs préférentiels auprès des 

distributeurs partenaires ATLANTIC

▪ Garantie ATLANTIC 

MARKETING : 

▪ Mise à disposition de brochures 

commerciales et de bons de commande.

VOUS BÉNÉFICIEZ D’UN ACCOMPAGNEMENT ET D’OUTILS 

POUR FACILITER VOS VENTES

ADMINISTRATIF : 

▪ Mise à disposition d’un Service Clients dédié 
pour gérer le montage des dossiers de 
financement et de C2E.

FINANCIER (pour vos clients) : 

▪ Prêt à taux préférentiel via Franfinance.

▪ C2E « Coup de pouce ».

33



LES SUPPORTS À VOTRE DISPOSITION : PAC
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LES SUPPORTS À VOTRE DISPOSITION : PAC
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SUPPORT DEVIS PRESENT dans le WELCOME PACK
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COMMENT FONCTIONNE LE PACK PAC FACILIPASS ?

13

INFORMATION 
COMMERCIAL 
ATLANTIC POUR 
VISITE ET CONSEIL

DEMANDE 
D’ADHESION
AUPRES DE
BUTAGAZ

CONFIRMATION 
ACCORD 
D’ADHESION 
PAR BUTAGAZ

ENVOI WELCOME PACK  PAR 
BUTAGAZ PAC TOUT INCLUS 
(Brochure, devis)

1 ADHESION



VOUS SOUHAITEZ PROPOSER LE PACK FACILIPASS À VOS CLIENTS ?  SUIVEZ LE GUIDE !
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Prérequis
Votre société dispose des qualifications suivantes :
• RGE dans le domaine des installations de Pompe à Chaleur

Adhésion

C’est simple et rapide :
1. Vous contactez le service Clients au 09 69 32 70 97
2. Vous recevez une convention de partenariat
3. Vous signez la convention et vous la retournez accompagnée des justificatifs 
demandés
4. Vous recevez, après validation de la convention, votre Welcome Pack
(bons de commande, brochures, modèles pompe à chaleur, …)
Préparez avant de contacter votre conseiller, une copie
des justificatifs suivants : Extrait k-bis (de moins de 3 mois) •Derniers statuts à 
jour de la société  • Attestation de garantie Décennale de l’année en cours • Liasse 
fiscale CERFA • Pièce identité du dirigeant • RIB de la société • Certificat RGE

1 ADHESION



COMMENT FONCTIONNE LE PACK FACILIPASS ?
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RÉALISATION DU 
DEVIS PACK 
FACILIPASS

DEMANDE 
D’UN DEVIS 
TOUT INCLUS

TRANSMISSION 
DU DEVIS SIGNÉ 
À BUTAGAZ

ADMINISTRATIF : MONTAGE 
DU DOSSIER DE 
FINANCEMENT ET DU 
DOSSIER C2E PAR BUTAGAZ

2 VENTE



VOUS SOUHAITEZ PROPOSER LE PACK FACILIPASS À VOS CLIENTS ?  SUIVEZ LE GUIDE !
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Vente

Une offre facile à vendre et à concrétiser :
1. Vous présentez l’offre Pack FACILIPASS PAC à votre client
2. Vous complétez le bon de commande et le faites signer par votre client
3. Vous envoyez le bon de commande à Butagaz

Dossier de 
financement

Laissez faire Butagaz :
1. Le conseiller Butagaz contact votre client pour monter le dossier de
financement et vérifier son éligibilité à l’offre Pack PAC Facilipass.
2. Le conseiller monte le dossier C2E
3. Le conseiller vous informe dès que le crédit a été accordé par la banque
(Franfinance) et que votre client à signer le contrat de financement

Dossier 
énergie

Le conseiller propose de manière optionnelle et non obligatoire
la souscription à un contrat d’énergie Butagaz à votre client.

2 VENTE



COMMENT FONCTIONNE LE PACK FACILIPASS ?
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SIGNATURE DES 
ATTESTATIONS 
(C2E & FIN DE 
TRAVAUX)

RÈGLEMENT DU 
CHANTIER SOUS 48H 
À L’ENTREPRISE PAR 
LA BANQUE

RÉALISATION 
DES TRAVAUX 
PAR UNE 
ENTREPRISE 
RGE ET PGI

COMMANDE 
ATLANTIC 
AUPRES DU 
DISTRIBUTEUR  
PARTENAIRE

3 REALISATION CHANTIER ET PAIEMENT



VOUS SOUHAITEZ PROPOSER LE PACK FACILIPASS À VOS CLIENTS ?  SUIVEZ LE GUIDE !
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Travaux Vous réalisez les travaux et la facturation du chantier

Règlement

1. Vous envoyez l’attestation sur l’honneur (AH / CEE) et l’attestation de fin de travaux 
(AFT / prêt) complétées et accompagnées de la facture des travaux à la plateforme
2. Butagaz vérifie que les éléments sont conformes
3. Vous recevez votre paiement sous 72h par la banque après validation
du dossier

3 REALISATION CHANTIER ET PAIEMENT
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facilipass@serviceclient.butagaz.fr



LES GAMMES CONCERNÉES



LA GAMME DE PAC > ATLANTIC
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QUELS SONT LES ÉLÉMENTS INCLUS DANS LE PACK PAC FACILIPASS ?
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TARIF € HT

De 7 732 à 

10 504 €

310 €

390 €

1500 €

Marge de 

2690 à 

1320 €



QUELS SONT LES ÉLÉMENTS INCLUS DANS LE PACK PAC FACILIPASS ?
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La sérénité s’installe avec vousLa sérénité s’installe avec vous
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